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O agente que
atende, qualifica
e marca reunião
sozinho.
O esqueleto exato do fluxo que transforma comentário em conversa,
conversa em lead qualificado e lead em reunião marcada. Sem você
tocar no celular.

3  PAS S O S P R O N T O  P R A  A P L I C A R P O R  D E N T R O  DA  AVA



A N T E S  D E  T U D O

O que dá dinheiro
mais rápido num negócio

@ D AV I D S A N T O S . A I

Todo negócio perde dinheiro no mesmo lugar: no tempo entre o cliente

chamar e alguém responder. O lead manda mensagem às 23h, ninguém
vê. Manda no meio do corre, a resposta sai três horas depois. Quando

você volta, ele já comprou do concorrente que respondeu na hora.

Um agente de qualificação resolve exatamente isso. Ele é a primeira pessoa que fala com cada

lead, responde na hora, faz as perguntas certas pra separar quem está pronto de quem está só

olhando, e marca a reunião na sua agenda com quem realmente importa. Você só entra na

conversa que já vale a pena.

Por que esse é o agente que mais paga a conta
Ele ataca a etapa onde o dinheiro vaza: atendimento e qualificação. Não precisa de

público novo, nem de mais anúncio. Pega o lead que você já tem e impede que ele esfrie. É
o agente com o retorno mais rápido e mais óbvio de montar primeiro.

01
C A N A L

Onde o lead já fala com você

02
Q U A L I F I C A Ç Ã O

As perguntas certas, na hora

03
A G E N D A

Reunião marcada sozinho
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O  E S Q U E L E T O

Os 3 passos do fluxo
@ D AV I D S A N T O S . A I

Todo agente de qualificação que funciona, por trás, é só isto. Três peças

encaixadas. O resto é refinamento.

1
C A N A L

Conecte onde o cliente já fala
Coloque o agente no canal onde a conversa já acontece: WhatsApp ou

Instagram. Nada de mandar o lead pra um formulário ou outro app. Ele

fala onde já está confortável, e o agente responde por ali mesmo, na hora,
a qualquer hora.

Na prática: agente atendendo o direct do Instagram e o WhatsApp do negócio,
24 horas por dia.

2
Q U A L I F I C A Ç Ã O

Dê a instrução de como qualificar
Aqui mora o ouro. Você ensina o agente a fazer 2 ou 3 perguntas certas

pra entender se o lead serve: o que ele precisa, qual o tamanho do
problema e se tem como resolver agora. Com isso o agente separa

quente de curioso sem você levantar um dedo.

Ex: "O que te fez chamar hoje?" · "Já tentou resolver de outro jeito?" · "Pra
quando você precisa disso?"

3
A G E N D A

Conecte numa agenda pra ele marcar
Por fim, ligue o agente à sua agenda. Quando o lead passa na
qualificação, o próprio agente oferece o horário, confirma e marca a

reunião. Você abre o dia com a agenda cheia só de gente que já vale a

conversa.

Na prática: lead qualificado recebe os horários livres, escolhe um e cai direto no
seu calendário.
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C O M O  F A Z E R  I S S O  N A  P R Á T I C A

O jeito antigo já
ficou pra trás

@ D AV I D S A N T O S . A I

Você pode montar esse esqueleto de dois jeitos. Um é o caminho que

todo mundo ainda tenta. O outro é o que realmente sustenta um negócio
hoje.

O  J E I T O  A N T I G O

Montar no N8n
O  J E I T O  D E  H O J E

Um agente OpenClaw

A forma mais simples e efetiva hoje é um agente OpenClaw
Em vez de você desenhar fluxo, você instrui um agente. Ele assume o canal, qualifica

conversando e marca a reunião. É menos peça pra quebrar e mais inteligência de verdade.

E esse é exatamente o caso da Ava, a agente que roda aqui dentro da operação do David.

No-code amarrado: cada caixinha
ligada na outra por um fio que
qualquer mudança quebra.

×

Vive dando manutenção. Mudou uma
resposta, mudou uma API, parou tudo.

×

Não escala. Quanto mais casos, mais
nós, mais coisa pra arrebentar.

×

Não pensa. Segue regra fixa e trava na
primeira pergunta que sai do roteiro.

×

Agente de IA autônomo: roda 24/7
sem fluxograma pra dar manutenção.

✓

Entende contexto e conversa de
verdade, não decora respostas
prontas.

✓

Lida com a pergunta fora do roteiro
sozinho, do jeito que um humano
lidaria.

✓

Escala junto com o negócio sem virar
uma teia de nós impossível de manter.

✓
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A  S O L U C A O  P R O N T A

Conheça a Ava
@ D AV I D S A N T O S . A I

Você acabou de ver o esqueleto. A Ava é esse esqueleto já montado,

treinado e rodando sem você precisar configurar nada.

A Ava é um agente OpenClaw
Ela atende, qualifica e agenda sozinha no Instagram e no WhatsApp do
seu negócio. Roda 24 horas, conversa como gente, entende o que o
cliente quer e só te entrega o lead quando ele já está pronto pra fechar.
Você não monta fluxo, não cuida de manutenção, não perde mensagem.
Você só recebe a reunião marcada.

Atende 24/7
Lead que chega de madrugada ou no fim de
semana é respondido na hora. O agente
nunca dorme e nunca esquece de
responder.

Nunca perde lead
Toda mensagem é atendida na hora. Acabou
o "vi e esqueci de responder" que custa
cliente todo dia.

Qualifica de verdade
Faz as perguntas certas, separa quem está
pronto de quem está olhando e só passa pra
você o lead que vale.

Marca a reunião
Conectada na agenda, oferece o horário e
fecha sozinha. Você abre o dia com o
calendário já cheio.

Pronta pra entrar na sua operação
Sem montar nada do zero. A Ava chega configurada pro seu negócio, fala com a sua marca

e começa a qualificar desde o primeiro dia. O esqueleto deste guia, vivo e trabalhando por
você.
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S E U  P R Ó X I M O  P A S S O

Quer uma Ava sua?
Me manda um direct AGORA que a própria Ava te atende e te mostra, na
prática, como ter a sua. Você vai falar direto com o agente e sentir na pele
o atendimento que ele faria pelo seu negócio.

CHAMAR A AVA NO DIRECT →

01
Manda um direct pra
@davidsantos.ai

02
A própria Ava te
responde e te qualifica

03
Você vê como ter a sua
rodando no seu
negócio

@ D AV I D S A N T O S . A I  ·  A L D  A I  S O L U T I O N S


